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ntrega da declaragao do Imposto
de Renda 2024 ja tem data
definida.

A Receita Federal estabeleceu o prazo
de entrega da declaracao do Imposto de Renda
Pessoa Fisica (IRPF) 2024, ela deve ser entregue
entre 15 de margo e 31 de maio. Ao todo, 0s
contribuintes terdo dois meses e meio para
cumprira obrigacao.

0 prazo foi anunciado por meio de um
comunicado da Receita Federal, o qual
estabeleceu um periodo de entrega fixo para a
entrega da declaracéo:

* a partir deste ano, a entrega das
declaracoes do imposto de renda da pessoa
fisica ocorrera no periodo de 15 de margo a 31
de maio.

Os contribuintes que receberam
rendimentos tributaveis superiores a R$
30.639,90 em 2023, cerca de dois salarios
minimos por més, sdo obrigados a entregar a
declaracao.

Uma mudanca significativa é que a
partir deste ano a faixa de isengédo do Imposto de
Renda serd ampliada de R$ 1.903,98 para R$
2.259,20. Com essa mudanca, 15,8 milhdes de
contribuintes pessoas fisicas estarao isentos do
tributo, de acordo com a Receita Federal.

TABELA DO IMPOSTO DE RENDA
2024

Confira a tabela do Imposto de Renda
2024:
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Além disso, serd concedido um
desconto de R$ 564,80 sobre o imposto pago
direto na fonte para todos os contribuintes que
optarem pelo modelo simplificado. Confira
alguns exemplos praticos na tabela abaixo:

Rendimento Desconto  Base de IRPF
mensal Simplificado  calculo maximo
R$2.640,00 R$528,00 R$2.112,00 0
R$2.700,00 R$528,00 R$2.272,00 R$ 4,50
R$3.500,00 R$528,00 R$2.972,00 R$ 75,40
R$ 5.000,00 R$528,00 R$4.472,00 R$ 354,47

Vale observar que, por conta do
desconto simplificado, quem ganha até R$
2.824,00 estaraisento do imposto.

QUEM PRECISA DECLARAR
IMPOSTO DERENDA EM 2024?

Estdo obrigadas a declarar o Imposto
de Rendaem 2024 as pessoas que:

* Receberam mais de R$ 30.639,90
noanode2023;

¢ Obtiveram um rendimento maior do
que R$ 200 mil em rendimentos isentos, nao
tributaveis ou tributados exclusivamente na fonte
como, por exemplo bolsas de estudo e
indenizag0es trabalhistas;

e Possuem bens, como veiculos e
imoveis, de valor superiora R$ 800 mil;

¢ Movimentaram operacgao na bolsa
devalores de valorsuperiora R$ 40 mil;

e Tiveram receita bruta anual de
atividade rural maior que R$ 153.199,50;

¢ Sao estrangeiras que se mudaram
para o Brasil em qualquer més do ano de 2023 e
nessa condicdo se encontravam em 31 de
dezembro do ano-calendario.

MODELO SIMPLIFICADO DO
IMPOSTO DE RENDA

Qualquer pessoa que esteja obrigada
a declarar o Imposto de Renda pode optar pelo
modelo simplificado.

Nesse modelo, é aplicado um
desconto padrao de 20% sobre 0s rendimentos
tributaveis, limitado a um determinado valor.
Este desconto substitui todas as deducdes legais
permitidas no modelo continua pag. 02
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completo.

MODELO COMPLETO DO IMPOSTO DE
RENDA

0 modelo completo também pode ser
escolhido por qualquer contribuinte obrigado a
declararoimposto.

No entanto, neste modelo, é possivel
detalhar todas as despesas dedutiveis, como
gastos com educagao, salde, previdéncia privada,
entre outros. Nao ha um desconto padrdo, e as
dedugdes sdo calculadas individualmente.

MODELO COMPLETO OU
SIMPLIFICADO?

A escolha entre os modelos depende da
andlise de cada pessoa em relacao as suas
despesas e situacao financeira. Os contribuintes
podem até mesmo simular as duas opgdes para
ver qual resulta em menos impostos a pagar ou em
uma restituicao maior.

Vale ressaltar que é sempre
recomendavel buscar orientagdo de um
profissional da area contabil para tomar a decisao

mais adequada para cada caso.

PRE-PREENCHIDA

A disponibilizacdo da declaragdo pré-
preenchida sera estendida a todos os
contribuintes, sem considerar a forma como a
declaragao é realizada.

Estimativa: Chegarem 40%

e Disponivel para 75% dos
declarantes;

* Informacdes de aeronaves, da
RAB/Anac.

CONHECA 6 ESTILOS DE NEGOCIACAO E QUANDO ADOTA-LOS

Sao muitas as situagoes do dia a dia nas
quais a gente precisa negociar. Desde decidir o filme
para assistir com 0s amigos no streaming até
conquistar um acordo no trabalho, a arte da
argumentacado representa uma das principais
ferramentas da comunicagdo na nossa rotina.

Pedir um aumento, dividir tarefas
domésticas, sugerir um restaurante diferente para
um encontro noturno, praticamente tudo é
negociavel. No entanto, é importante reconhecer
que existem certas questdes que nao sao
negociaveis. Tentar fazer alguém mudar suas
opinides e principios provavelmente ndo sera bem
aceito.

Em qualquer tipo de negociagao, €
essencial encontrar uma maneira de apresentar a
realidade de forma gentil, evitando fazer as pessoas
se sentirem encurraladas ou atacadas.

Antes de conseguirum “sim” de alguém, é
importante praticar dizer “ndo” (e entender o que
fara os outros dizerem “nao” para vocé). A rejeicao
faz parte natural da negociacao. Ao se acostumar a
dizer “ndo” de forma confortavel, vocé se torna mais
confiante para pediro que deseja.

Observe como as pessoas reagem
quando vocé recusa um pedido. Na maioria das
vezes, seu “ndao” nao arruina o dia delas nem
prejudica o relacionamento. O mesmo ocorre

explorar varias opgdes e quando vocé quer construir
confianca e parceria a longo prazo.

ESTILODE NEGOCIA(}TAO COMPETITIVO

A vitoria propria, a énfase em alcancar
seus objetivos e a disposicao para usar taticas
agressivas sdo as caracteristicas de um estilo de
negociacao competitivo. Quem aplica essa
estratégia procura ganhar a negociacao a qualquer
custo. Nesse estilo de negociagdo, as metas
pesso0ais ou organizacionais sao priorizadas acima
das necessidades da outra parte. Por isso, ha
menos colaboragdo e mais confronto direto na
abordagem.

QUANDO UTILIZAR

Use este estilo quando vocé precisa agir
rapidamente, quando 0s recursos sao limitados e
quando vocé esta disposto a assumir riscos para
alcangarseus objetivos.

ESTILO DE NEGOCIACAO
COMPROMETIDO

0 estilo de negociagcdo comprometido é
caracterizado pela disposicao em ceder em alguns
pontos para chegar a um acordo, buscando um
meio-termo entre as partes. A partir dele, procura-se
um ponto intermediario entre as demandas de
ambas as partes, muitas vezes envolvendo perder
em algumas areas para ganharem outras.

QUANDO UTILIZAR

quando os papéis se invertem. Se vocé A ARTE DA Use este estilo quando ambas as
recebe um “ndo”, dependendo da = partes tém objetivos inegociaveis, mas
importancia da sua solicitagdo, vocé ARGUVENTAGAD ainda estao dispostas a fazer concessoes
pode tentar chegar a um acordo REPRESENTAUMA  para chegaraumacordo.
satisfatério para ambas as partes ou DAS PRINCIPAIS ESTILO DENEGOCIAGAO EVITATIVO
decidirdesistirdo pedido. FERRAMENTAS DA Quem aposta em um estilo de
E se negociar faz parte da CACA negociagdo evitativo rejeita conflitos,
realidade da vida, é importante saber C(:g:g:\ Ronl(:lANA adia a negociacado e ndo esta disposto a

que existem varios estilos de negociacao,
cada um com suas proprias caracteristicas e
estratégias. A escolha do estilo de negociagao
apropriado depende da situacdo especifica, do
relacionamento entre as partes envolvidas e dos
objetivos que vocé deseja alcancar.

A seguir, apresentamos alguns dos
principais estilos de negociagao, e explicamos em
qual momento cada um pode ser utilizado. E
importante lembrar que, em muitas situagdes, a
abordagem mais eficaz envolve uma combinagao
de estilos, adaptados as circunstancias especificas
danegociacao:

ESTILO DE NEGOCIACAO
COLABORATIVO

0 estilo de negociacdo colaborativo é
aquele que foca na cooperagao, na comunicacao
aberta e na busca por solugdes de ganha-ganha. Ao
investirnesse estilo de negociacdo, ambas as partes
tentam entender os interesses uns dos outros para
encontrar solugdes que atendam bilateralmente as
partes envolvidas.

QUANDO UTILIZAR

Use este estilo quando as relagdes
continuas sdo importantes, quando ha tempo para

se envolver em confrontos diretos. Nesse
estilo, a negociacao € adiada repetidamente,
muitas vezes na esperanca de que o problema se
resolva sozinho ou que as emogoes se acalmem.

QUANDO UTILIZAR

Use este estilo quando as emogdes estao
muito altas, quando a negociagao nao € urgente ou
quando outras questdes precisam ser resolvidas
antesde iniciaranegociacao.

ESTILO DE NEGOCIACAO
ACOMODADOR

Priorizar o relacionamento com a outra
parte é o ponto principal de um estilo de negociacdo
acomodador. Para a pessoa que tem um estilo
acomodador, manter o relacionamento é mais
importante do que alcangar um resultado particular
na negociacao. Para isso, ela esta disposta a ceder
para preservarapaze a harmonia.

QUANDO UTILIZAR

Use este estilo quando o relacionamento
€ mais importante do que o resultado da
negociacao, ou quando vocé percebe que a outra
parte estd muito emocional ou ndo disposta a ceder.
ESTILO DENEGOCIACAO INTEGRATIVO
0 estilo de comunicacao integrativo foca

na criacdo de valor para ambas as partes, na
exploracdo de interesses comuns e na procura por
solugoes criativas. Nele, os dois lados trabalham
juntos para criar valor e expandir o resultado da
negociacdo. Por isso, esse estilo de negociacao
requer um alto nivel de confianca e colaboracéo
entre as partes envolvidas.

QUANDO UTILIZAR

Use este estilo quando ha
oportunidades para criar valor, quando ha
interesses comuns que podem ser explorados e
quando ambas as partes estdo dispostas a
colaborar de forma construtiva.

HABILIDADES ESSENCIAIS PARA
NEGOCIAR

Além de conhecer os diferentes estilos de
negociacao, é importante desenvolver habilidades
essenciais para se tornarum negociador eficaz:

FLEXIBILIDADE EADAPTACAO

Ser capaz de se adaptar a diferentes
situacoes e ajustar sua abordagem de acordo com
as circunstancias é fundamental para alcangar
resultados positivos.

ARGU MENTA(,‘T\O CLARAEPERSUASIVA

Saber expressar seus pontos de vista de
forma clara, ldgica e convincente é essencial para
influenciar e persuadir a outra parte durante a
negociagao. ~

INTELIGENCIA EMOCIONAL

Ter consciéncia das proprias emocdes e
das emogdes das outras pessoas, bem como ser
capaz de gerencia-las adequadamente, é crucial
para manter a calma e tomar decisdes racionais
durante a negociacao.

IMPROVISACAO

Estar preparado para lidar com surpresas
e imprevistos durante a negociagdo € uma
habilidade valiosa. A capacidade de pensar
rapidamente e tomar decisdes estratégicas no
momento certo pode fazer a diferenga em uma
negociagao.

Dominar essas habilidades essenciais é 0
caminho para se tornar um negociador eficiente e
obter resultados favoraveis nas negociacdes
complexas. Portanto, ao investir no
desenvolvimento dessas competéncias, estaremos
preparados para enfrentar os desafios, construir
acordos mutuamente benéficos e alcangar o
sucesso nas oportunidades que se apresentarem a
nossa frente.
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A precificacao é um dos aspectos
mais importantes de um negocio. Ela ndo so
determina a rentabilidade, como também
influencia a percepg¢do do valor pelos clientes e
a posicao do negdcio no mercado.

Neste artigo, vamos discutir tudo o
que vocé precisa saber sobre precificacao de
produtos e servigos. Vamos explorar diferentes
estratégias de precificacdo e ajuda-lo a
escolhera melhor para o seu negécio.

Existem diferentes estratégias de
precificagdo que podem ser usadas por um
negocio, dependendo do seu objetivo. Algumas
das estratégias mais comuns incluem:

a empresa adiciona uma margem de
lucro ao custo do produto ou servico para
determinar o preco final.

a empresa analisa 0s precgos
dos concorrentes e estabelece o seu proprio
preco com base nessa analise.

a empresa determina o pre¢o com base

no valor percebido pelo cliente. Nesse caso, 0

prego é geralmente mais alto do que os
concorrentes.

0 prego

¢ alterado com base em fatores como a

demanda, o tempo, o local ou o perfil do cliente.

Cada estratégia de precificagdo tem
suas proprias vantagens e desvantagens. E
importante escolher a estratégia que melhor se
adapta ao seu negdcio e ao seu plblico-alvo.
Para isso, vocé pode considerar os seguintes
fatores:

* Plblico-alvo e suas expectativas em
relacdo ao preco do produto ou servigo
oferecido;

* Custos envolvidos na producéo,
marketing e distribuicdo do produto;

* Margem de lucro desejada;

¢ Posicionamento de mercado;

* Custo de producao;

* Nivel de concorréncia;

* Percepcéao de valor pelos clientes;

e Elasticidade do preco.

E possivel optar por diferentes
estratégias, e cada uma delas tem suas
vantagens e desvantagens, e a escolha deve ser
baseada em uma anélise cuidadosa do
mercado e das necessidades do seu negdcio.

Independentemente da estratégia de
precificacao escolhida, existem algumas dicas
que podem ajudar a tornar a precificacao mais
eficaz:

Antes de
precificar um produto ou servigo, é importante
conhecer todos os custos envolvidos na
producéo ou entrega do mesmo.

Conheca os precos praticados pelos seus
concorrentes e considere-os ao definir sua
prépria estratégia de pregos.

0
preco de um produto ou servi¢o deve refletir o
valor percebido pelo cliente. Isso significa que o
preco ndo deve ser tdo alto que o cliente nao
veja valor no produto, mas também nao deve
ser tdo baixo que o cliente perceba que o
produto é de baixa qualidade.

Existem diversas estratégias de
precos, como preco de penetragdo, preco
premium, preco psicoldgico, entre outras.
Escolha a estratégia que melhor se adequa ao
seu negacio.

A elasticidade-preco da
demanda é a medida de quanto a demanda por
um produto ou servico é afetada por uma
mudanga no preco. E importante considerar
essa medida ao definir o pre¢o do produto ou

Servico.

Oferecer diferentes opgdes de precos pode
ajudar a atender a diferentes segmentos de
mercado e aumentar as vendas.

Descontos e promocgoes
podem ser uma 6tima forma de atrair clientes e
aumentar as vendas, mas devem ser usados
estrategicamente para ndao comprometer a
rentabilidade do negécio.

Os pregos devem ser periodicamente

boa

revisados e ajustados de acordo com as
mudangas no mercado, nos custos e na
demanda.

Ao definir os pregos, é
importante considerar tanto os objetivos de
curto prazo, como maximizar as vendas, quanto
0s objetivos de longo prazo, como aumentar a
rentabilidade do negécio.

Monitore constantemente os resultados das
suas estratégias de pregos para identificar
oportunidades de melhoria e ajustes
necessarios.

A precificagcdao é um aspecto
fundamental de qualquer negdcio, e a sua
importancia nao pode ser subestimada. A
forma como um produto ou servigo é
precificado pode determinar 0 sucesso ou 0
fracasso de uma empresa, e é por isso que é
essencial que os empreendedores dediquem
tempo e esforgo para definir pregos adequados.

Deve-se levar em consideragao
diversos fatores, como os custos de producéo, a
concorréncia, o valor percebido pelo cliente e a
elasticidade da demanda. E necessério
encontrar um equilibrio entre oferecer um preco
justo para os clientes e garantir que a empresa
obtenha lucro suficiente para continuar a
operar e crescer.

Por fim, é importante lembrar que a
precificacdo ndo é um processo estatico. E
necessario monitorar constantemente o
mercado e fazer ajustes na precificacao
conforme as condi¢cdes mudam. A precificagcdo
adequada é uma habilidade essencial para
qualquer empreendedor e pode ser a diferenca
entre 0 sucesso e o fracasso de um negécio.

A evolugdo constante da tecnologia, as
crescentes preocupacdes ambientais e as
transformagdes nas demandas do consumidor
devem moldar significativamente as tendéncias
empresariais nos proximos anos.

A digitalizagao dos processos empresariais
emerge como uma tendéncia central para 2024.
Empresas inovadoras buscarao ndo apenas adotar
tecnologias avangadas, mas também integra-las de
maneira eficazemtodas as operagoes.

Inteligéncia artificial, automacéo e
analise de dados serdo essenciais para
impulsionar a eficiéncia operacional e aprimorar a
tomada de decisdes estratégicas.

A crescente conscientizacdo ambiental

coloca a sustentabilidade no cerne das
preocupacgdes empresariais.

Empresas que adotam praticas
sustentaveis ndo apenas contribuem para um
planeta mais saudavel, mas também atendem as
demandas crescentes de consumidores
preocupados com a responsabilidade ambiental.

Estratégias que visam reducao de
emissoes, gestao eficiente de residuos e produgao
responsavel ganhardo destaque no mundo dos
negocios.

A experiéncia do cliente continuara
sendo uma prioridade, mas com uma abordagem
mais personalizada e orientada por dados.

Empresas que investem em tecnologias
de anéalise preditiva e em compreender

profundamente as necessidades individuais dos
clientes criardo conexdes mais soélidas,
impulsionando a fidelidade do consumidor.

Empresas que abragam modelos
flexiveis de trabalho ndo apenas atendem as
demandas dos colaboradores, mas também
acessam um conjunto global de talentos,
ampliando suas capacidades e perspectivas.

A incerteza no ambiente de negdcios
torna a resiliéncia uma habilidade crucial.
Empresas ageis, capazes de se adaptar
rapidamente as mudancas nas condi¢des de
mercado, terdo uma vantagem competitiva
significativaem 2024.
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A IMPORTANCIA DA EDUCACAO FINANCEIRA PARA EMPREENDEDORES

A educacao financeira abrange a
compreensao de diversos conceitos e ferramentas
relacionados a gestdo da empresa. Este
conhecimento ajudara o empreendedor a
desenvolver a competéncia de analisar a salide
financeira do negécio, permitindo tomar as
melhores decisoes.

Trata-se do ponto de partida para
gerenciar o dinheiro da melhor forma possivel,
maximizando os resultados empresariais. Existem
inimeras vantagens para o empreendedor que
investe em sua educacao financeira. Veja algumas

despesas e lucro liquido de um determinado
periodo;

- DEMONSTRACAO DO FLUXO DE
CAIXA: mostra as saidas e as entradas de dinheiro,
os saldos em caixa e em contas bancarias, entre
outras operagoes;

- FAZER UM PLANEJAMENTO
FINANCEIRO: por meio dele é possivel gerenciar o
setor financeiro da empresa, projetando as receitas
e despesas, visualizando claramente quanto
pretende faturar, gastar, investir e lucrar. O

planejamento financeiro envolve

delas: avaliar a necessidade de ;.0 pyvbpren  questdes como: monitoramento de

empréstimos; controlar as despesas; gastos e receitas, orcamento da empresa

controlar o fluxo de caixa; verificar a HNA!\‘CE'RAMEME e gestdo de fluxo de caixa.

viabilidade de novos investimentos; SAUDAVEL CONSEGUE . SEPARAR FINANCAS PESSOAIS E

melhorar a precificacdo de produtos € gTIVIZAR SEUS ~ EMPRESARIAIS: Isso leva a um erro

SErvIcos. Da daded i RECURSOS E EVIAR  £rave que pode comprometer o futuro do

ai a necessidade de realizara ) 6Ci 5 3-1o a falénci

DESPERDICIOS. negocio ou até mesmo leva-lo a faléncia,

gestao financeira, tomando as melhores
decisdes para manter a sustentabilidade do
negocio. Veja as principais ferramentas para auxiliar
na gestao financeira da empresa:

- APRENDER SOBRE FINANCAS:
estudar alguns conceitos basicos, dentre eles,
demonstrativos gerenciais, e por meio deles o
empreendedor acompanha as movimentagoes
financeiras ocorridas internamente, as mudancgas
patrimoniais, 0s lucros ou 0s prejuizos obtidos;

- BALANCO PATRIMONIAL: mostra a
situacdo financeira da empresa, o que inclui 0s
ativos, passivos e o patrimonio liquido;

- DEMONSTRAGAOQ DO RESULTADO DO
EXERCICIO - DRE: relatdrio que lista as receitas,

se perder o controle do caixa. Outro erro
grave é o empreendedor ficar deslumbrado com o
volume de capital que gira nas contas empresariais
e adotar um estilo de vida que ndo condizcom a sua
situacao financeira real. Ambos os casos se
caracterizam por retiradas do caixa de montantes
que comprometem a salde financeira do negdcio.
Para manter o planejamento e a satide financeira da
empresa, 0 mais indicado é que o empreendedor
determine um valor fixo mensal para retirar como um
salario, ou seja, seu pro-labore.

- CONTROLAR O FLUXO DE CAIXA: o
fluxo de caixa é um instrumento de gestdo
encarregado de registrar as movimentagoes
econdmicas, compostas pelas entradas e saidas de

valores do empreendimento. As saidas correspondem
aos gastos com insumos, salarios e pagamentos de
fornecedores, entre outros custos para a empresa
funcionar. Ja as entradas consistem nos valores que
chegam ao caixa da empresa, sendo provenientes de
vendas de produtos ou servigos, comercializacdo de
ativos e recebimentos de dividas, entre outros. O fluxo
de caixa ajuda a identificar corretamente as contas
que mais consomem recursos da empresa e as fontes
que mais contribuem com receitas. Também
considera a analise dos saldos em contas correntes e
do caixa daempresa.

- TERUM CAPITAL DE GIRO: o capital de
giro corresponde ao montante necessario para a
empresa se manter em pleno funcionamento. Esse
recurso oferece maior seguranca nos momentos de
dificuldade ou de diminuicdo de faturamento. O
empreendedor deve possuir uma reserva de capital
bem estruturada e de acordo com as necessidades
da organizacao. Esse valor servira para manter as
operacoes financeiras em dia. Como, por exemplo,
pagamento de fornecedores, salarios e impostos.
Entretanto, é preciso tomar cuidado para nao
exagerar no montante separado para este objetivo,
pois a organizagao podera perder oportunidades de
investimentos por ndo contar com recursos
suficientes, ja que estdo todos imobilizados ou
direcionados para o capital de giro.

A gestdo financeira realizada pelo
empreendedor sera responsavel pelo equilibrio na
administracdo desse recurso. E essencial que vocé
aprenda a realizar a gestdo financeira da sua
empresa de forma eficiente para que ela seja segura
erentavel.

TABELAS E OBRIGACOES

06/03  SALARIO DOS COLABORADORES (Empregados) 02/2024 Domingo = Segunda Terca Quarta Quinta Sexta Séabado
07/03  FGTS 02/2024 1 2
07/03  DAE - SIMPLES DOMESTICO 02/2024 130 : 141 152 163 174 185 ::5
07/03  DAE - MEI 02/2024 7 e 18 19 2 21 2 2
08/03  IPI-2402.20.00 02/2024 24 31 2% O 26 97 28 29 30
14/03  SPED (EFD-Contribui¢Ges) 01/2024 Feriados: 29 - Sexta-feira Santa | 31 - Pascoa
15003 ESOCIAL 0272024
15/03 DCTFWEB 02/2024 Até R$ 2.041,39 Multiplica-se salario médio por 0.8 (80%).
15/03  EFD REINF 02/2024 A partir de R$ 2.041,40 0 que exceder a R$ 2.041,39 multiplica-se
15/03  GPS (Facultativos, etc... 02/2024 até R$ 3.3.402,65 por 0,5 (50%) e soma-se a R$ 1.633,10
20/03  IRRF (Empregados) 02/2024 Acim R$ 3.402,65 0 valor da parcela sera de R$ 2. 313 74 invariavelmente.
20/03  DARF PREVIDENCIARIO EMPRESA 02/2024

— - Até 2.259,20 Isento Isento TRABALHADOR ASSALARIADO
20/03  CONTRIBUICAO PREVIDENCIARIA (Sobre Receita Bruta) 02/2024 De 2.250.21 até 2.826,65 7,5% R$ 158,40 [T 123 13 ALIQUOTA
20/03  CONTRIBUICOES (Cofins, PIS/PASEP e CSLL) ketidas na Fonte 02/2024 De 2.826,66 até 3.751,05 15% R$ 370,40 Até 1.412,00 7,5%
20/03 IR RETIDO FONTE (Servicos Profissionais Prestados por PJ) 02/2024 De 3.751,06 até 4.664,68 22,5% R$ 651,73 De 1.412,01 até 2.666,68 9%
20/03  SIMPLES NACIONAL 02/2024 Acima de 4.664,68 275% R$ 884,96 De2.666,69 até 4.000,03 12%
21/03  DCTF 01/2024 Deducao de Dependente - R$ 189,59 De 4.000,04 até 7.786,02 14%
25/03  IPI (Mensal) 02/2024 Des. Minimo R$ 10,00 | Des. Simplificado R$ 564,80 Valor limite de contribuicao R$ 908,85
25/03  PIS 02/2024 PUBLICAGAO MENSAL: RABELLO CONTABILIDADE.

CRC/RJ 005593/0-9 Tiragem: 100 exemplares - Cod. 000095

25/03  COFINS 02/2024
28/03  CONTRIBUICAO SINDICAL (Prof. Liberal / Auténomo) OPCIONAL 02/2024
28/03 IR (Carne Ledo) 02/2024
28/03  DEFIS

ISS (Vencimento de acordo com Lei Municipal).

ICMS (Empresas Normais) (Vencimento estabelecido pela Legislacao Estadual).

AGENDA DE OBRIGAGOES SUJEITA A MUDANGAS DE ACORDO COM A LEGISLACAO VIGENTE NO MES DE FECHAMENTO DO INFORMATIVO
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