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Plano de Marketing perteito

melhor maneira de desenvolver

uma empresa, sem sombra de

davidas, € com um plano de
marketing.

MAS VOCE SABE 0 QUE ELE E?

0 Plano de Marketing é um conjunto de
estratégias para alcancar os objetivos do seu
negocio.

E comum que muitas empresas néo
tenham um Plano de Marketing, e isso pode ser
uma decisao fatal. As estratégias precisam ser
desenvolvidas para construir a sua marca, atrair
0 seu publico-alvo e conquistar novos clientes.
Assim, ele auxilia as empresas a lidar com as
dificuldades dos mercados competitivos,
reduzindo ao minimo o risco para a empresa.

Logo de cara, esté claro que este artigo
vai cobrir alguns topicos importantes. Também
nao demora muito para que o tom do artigo se
torne aparente: Plano de Marketing soa como
uma parte integrante da operacdo de negocios
para qualquerempresa que queira crescer.

0 planejamento é uma das principais
ferramentas de desenvolvimento para as
marcas. Descubra tudo o que precisa sobre ele
para que 0 seu negocio se desenvolva da melhor
maneira possivel!

0 QUEE UM PLANO DE MARKETING

Um plano de marketing, ou
planejamento de marketing, nada mais é do que
um documento bem especificado que vai

analisar sua empresa e entender quais sao 0s
melhores caminhos para se seguir. Sempre
conciliando questdes internas, externas e de
publico.

Nao existe uma formula certa para
criar um plano de marketing, pois ele vai
depender das condigoes e do tipo de empresa. O
importante é saber qual o objetivo a ser atingido
e 0S pontos principais, tais como 0

que ela é uma estratégia que demora para dar
retorno.

Os links pagos, por outro lado,
retornam rapidamente para a empresa, mas
dependem de grandes investimentos.

0 planejamento de marketing é a
melhor maneira para ajuda-lo a decidir o que
fazer com seu dinheiro e qual estratégia vai ser
mais rentavel.

pulblico-alvo e as palavras-chaves CONJUNTO DE Nao existe uma regra

marketing. ESTRATEG'AS geral para ter um plano de

Outras perguntas marketing brilhante, mas a grande

poderiam ser: Quer saber se é para PARA ALCANQAR questdo que vocé precisa ter em

atingir clientes adicionais ou reter mente é que ele vai lhe mostrar o
‘ 0S OBJETIVOS DO

0s existentes? Quanto tempo vocé
quer que ele dure? Qual a meta
anual em termos de faturamento?
Quanto vocé quer monetizar? Em qual midia ou
canais deseja anunciar?

Como vocé vai escolher a melhor
estratégia para atingir seus objetivos, a fim de
alcancar a meta e ndo se desviar deles? Bem,
isso depende de fatores internos da sua
empresa, como a quantidade de dinheiro que
pode gastar e também a relacao entre tempo e
rentabilidade de suas agoes.

Com isso, queremos dizer que, por
exemplo, se descobriu que uma estratégia de
SEO é amaisindicada para vocé, afinal ela gasta
pouco e vocé nao tem rios de dinheiro para
trabalhar o seu marketing, precisa ter em mente

SEU NEGOCIO

caminho e indicar os melhores
meios para alcancgar seus
objetivos.

POR QUE EU PRECISO DE UM PLANO
DE MARKETING?

0 Plano de Marketing é uma
ferramenta incrivelmente (til para ajudar vocé a
criar seu negocio. Ele detalha o posicionamento
da sua empresa, seu pliblico-alvo, 0s objetivos e
muitos outros aspectos que podem ajuda-lo a
construirum negdcio bem sucedido.

Uma boa estratégia é necessaria para
que vocé possa ter uma marca forte e
competitiva. Ela precisa ser nutrida e
desenvolvida também com as estratégias certas
nos lugares certos. Assim, como qualquer outro
produto ou servigo no mercado,
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LGPD: 0o COMPROVANTES DE CONTAS
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desenvolver uma estratégia é essencial para o
desenvolvimento do marketing.

Além disso, com um Plano de Marketing,
as empresas podem fazeralgumas coisas. Como:

* Definirsua posi¢do no mercado;

* Planejar a sua estratégia de marketing
digital;

e Planejar a sua estratégia de
publicidade.

e Desenvolver uma vantagem
competitiva diante da concorréncia.

Ou seja, com esse planejamento vocé
conseguird nao apenas desenvolver o setor de
marketing da sua empresa, mas fazer com que ela
cresca como um todo. Direcionando seus esfor¢os
€ recursos para as estratégias que vocé sabe que
sdo asideais paravoceé!

COMO FAZER UM PLANO DE
MARKETING?

0 momento mais esperado finalmente
chegou, e com ele vamos entender como fazemos
um plano de marketing!

Conheca seu Piiblico

0 plblico-alvo é aquele que vocé esta
desejando atingir com seu produto ou Sservigo.
Existem diversas maneiras de dividir o publico-
alvo, tais como sexo, idade, origens étnicas etc.,
mas para simplificar iremos nos concentrar
apenas em dois:

Publico-Alvo Estratégico: Esta categoria
€ mais ampla e engloba todos os publicos que
vocé tem interesse em conquistar. E o maior grupo
dentre os demais;

Publico-Alvo Direcionado: A categoria

mais especifica entre as duas, o direcionamento
consiste em pessoas que nNao se encaixam no
primeiro grupo. Eles possuem caracteristicas
particulares e por isso vocé ird adaptar sua
comunicacgao de modo a atingi-los.

Ao conhecer, a fundo, o seu pdublico,
voceé sabera o que, como e onde ele compra. Essas
informacgdes sao essenciais para que tome suas
decisdes estratégicas.

Conheca a sua empresa

Anédlise SWOT é uma ferramenta que
permite identificar qual a forga, fraqueza,
oportunidade e ameaga para 0 mercado de cada
empresa. Esse exercicio permite que vocé tenha
uma visao global do seu negdcio e oportunidades
de melhoria.

Ao conhecer sua empresa vocé sera
capaz de entender o que pode ou nao fazer e,
também, quais as melhores op¢des para 0 seu
negdcio. Faca uma analise SWOT e descubra as
informacdes que precisa.

Encontre a sua estratégiaideal

Uma boa estratégia de marketing tem
em conta os objetivos da empresa na perspectiva
dos clientes e possibilidades disponiveis.

Cada marca tem suas necessidades,
portanto é importante que vocé desenvolva uma
estratégia de marketing coerente com o seu
negdcio. Identifique com clareza as suas metas
para entdo decidir qual estratégia vai seguir.

Para te ajudar, vamos deixar algumas
opcoes:

SEO

Email Marketing
Marketing de Contetido
Inbound Marketing

e PPC

¢ Midias Sociais

Coloque seu plano em pratica

Por fim, é hora de arregacar as mangas!
Vocé ja tem tudo o que precisa e ja desenvolveu 0s
conhecimentos que eram necessarios, agora
bastaimplementartudo na sua empresa.

Nao se esqueca que um bom
planejamento é aquele que é descrito e
organizado. Por isso crie um documento que
contenha todos o0s passos, detalhados, que vocé
tomou para chegar até suas conclusdes. Isso te
ajudara em futuros replanejamentos.

Conclusao

0 Plano de Marketing € uma ferramenta
incrivelmente (Gtil. Ele detalha todos os aspectos
dos objetivos da sua marca, incluindo seu
posicionamento, publico-alvo, objetivos de
publicidade, etc.

Seu negdcio nao pode sobrevivercom as
vendas sozinho, ele precisa ser nutrido com
estratégias certas nos lugares certos. Assim,
desenvolver uma estratégia é essencial para o seu
marketing.

LGPD: QUE COMECE A FISCALIZACAO

Foi publicada em outubro de 2021 a
Resolugdo n° 01, da Autoridade Nacional de
Protegcdo de Dados (ANPD). La ha a
regulamentagdo de como vai funcionar o processo
administrativo de fiscalizacdo da Lei Geral de
Protecao de Dados. Como prometido, as empresas
terdo uma chance antes da temida multa de 2% do
valor do faturamento do Ultimo exercicio ser
aplicada, uma vez que a ANPD vai fazer a
fiscalizacdo em 4 etapas diferentes, a saber:

Art. 15. A ANPD adotara atividades de
monitoramento, de orientacao e de prevencao no
processo de fiscalizagdo e podera iniciar a
atividade repressiva.

§ 1° A atividade de monitoramento
destina-se ao levantamento de informacdes e
dados relevantes para subsidiar a tomada de
decisdes pela ANPD com o fim de assegurar o
regularfuncionamento do ambiente regulado.

§ 2° A atividade de orientacao
caracteriza-se pela atuacao baseada na
economicidade e na utilizagdo de métodos e
ferramentas que almejam a promover a
orientacao, a conscientizacdo e a educacao dos
agentes de tratamento e dos titulares de dados
pessoais.

§ 3° A atividade preventiva consiste em
uma atuacao baseada, preferencialmente, na
constru¢do conjunta e dialogada de solugoes e
medidas que visam a reconduzir o agente de
tratamento a plena conformidade ou a evitar ou
remediar situacdes que possam acarretar risco ou
dano aos titulares de dados pessoais e a outros
agentes de tratamento.

§ 4° A atividade repressiva caracteriza-
se pela atuacao coercitiva da ANPD, voltada a
interrupcao de situagcdes de dano ou risco, a
reconducgdo a plena conformidade e a punigao dos
responsaveis mediante a aplicacdo das sangdes

previstas no artigo 52 da LGPD, por meio de
processo administrativo sancionador.

Assim, as empresas tiveram um prazo
para se adequar, € o inicio da fiscalizagao iniciou
em janeiro de 2022. Mas n&o se engane, em que
pese o fato da ANPD iniciar o monitoramento das
empresas apenas em janeiro de 2022, temos que
considerar o seguinte:

- Ja existiam mais de 600 casos de
condenacao na justica tratando sobre protecao de
dados, para ter acesso a integra das decisdes
judiciais, acesse: https://anppd.org/violacoes;

- 0 Ministério Piblico e os Procons ja
estavam bem atuantes, independente da ANPD;

- Ha possibilidade de denilncia
andnima;

- A Lei Geral de Protecdo de Dados
entrou em vigor em 18 de setembro de 2020,
entdo todas as infracdes cometidas apds essa
data serao objeto de fiscalizagao.

E importante lembrar que quando
houver o inicio da fiscalizagdo, seja por um
incidente de seguranga ou por dentincia andnima,
aempresa devera disponibilizar para a ANPD:

Art. 5° Os agentes regulados
submetem-se a fiscalizacdo da ANPD e tém os
seguintes deveres, dentre outros:

| - fornecer copia de documentos, fisicos
ou digitais, dados e informagdes relevantes para a
avaliacao das atividades de tratamento de dados
pessoais, no prazo, local, formato e demais
condicOes estabelecidas pela ANPD;

Il - permitir o acesso as instalagoes,
equipamentos, aplicativos, facilidades, sistemas,
ferramentas e recursos tecnoldgicos, documentos,
dados e informagdes de natureza técnica,
operacional e outras relevantes para a avaliagcao
das atividades de tratamento de dados pessoais,
em seu poder ou em poder de terceiros;

IIl - possibilitar que a ANPD tenha
conhecimento dos sistemas de informacao
utilizados para tratamento de dados e
informacdes, bem como de sua rastreabilidade,
atualizacdo e substituicdo, disponibilizando os
dados e as informacdes oriundos destes
instrumentos;

IV - submeter-se a auditorias realizadas
ou determinadas pela ANPD;

V - manter os documentos fisicos ou
digitais, os dados e as informacOes durante os
prazos estabelecidos na legislacdo e em
regulamentacao especifica, bem como durante
todo o prazo de tramitagdo de processos
administrativos nos quais sejam necessarios; e

VI - disponibilizar, sempre que
requisitado, representante apto a oferecer suporte
a atuacdo da ANPD, com conhecimento e
autonomia para prestar dados, informacoes e
outros aspectos relativos a seu objeto.

Assim, nds temos o dever de relembrar as
empresas/clientes da importancia da adequacao a
Lei Geral de Protecdo de Dados, uma vez que se a
empresa for fiscalizada e ndo conseguir atender aos
requisitos do artigo 5°, da Resolu¢do n. 01/ANPD
acima transcrito, poderd ser enquadrada em
obstrucao de fiscalizacdo, o que vai majorar, ainda
mais, o valordamultaaseraplicada.
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O QUE E A DASN-SIMEI?

Sabemos da importancia do pequeno
empresario se formalizar e manter a regularidade
do seu préprio negécio. Para isso é preciso cumprir
com algumas obrigatoriedades, entre elas a
Declaragdo Anual de Faturamento do Simples
Nacional (DASN-SIMEI). Afinal, essa é uma das
principais obrigacdes do Microempreendedor
Individual (MEI). Seu objetivo é compilar o valor
total das vendas de mercadorias e servigos através
da declaragdo do valor do faturamento bruto
informado anualmente pelo empreendedor. A
seguir, veremos mais detalhes sobre essa
obrigacao.

DASN-SIMEI: COMO SE PREPARAR
PARA ENTREGA DA DECLARACAO

0 Microempreendedor Individual (MEI)
tem por obrigatoriedade efetuar a entrega da
Declaragao Anual do Simples Nacional (DASN-
SIMEI). E importante que isso ocorra até o dia 31
de maio, relativo ao exercicio do ano calendario de
2021.

Algumas recomendacOes e
procedimentos ajudam a se preparar para 0
correto preenchimento da declaragéo, sdo elas:

* Manter anotadas as receitas
provenientes das vendas ou servigos de cada més;
Confrontar se todas as informacoes de valores
foram anotadas corretamente;

e Informar se teve algum funcionario
contratado no periodo;

e Efetuar o envio da declaracdao no
prazo estabelecido pela legislagao.

E através do preenchimento e da entrega
da DASN-SIMEI que o governo analisa a
regularidade do negocio. Afinal, para que o
contribuinte permaneca enquadrado como MEI, o
limite de faturamento nao deve ultrapassar R$ 81
mil anuais, ou 0 equivalente aR$ 6.750 mensal.

0 QUE DEVE SER FEITO EM CASOS QUE
0 LIMITE DE FATURAMENTO E ULTRAPASSADO?

E importante esclarecer que, caso o
limite de faturamento seja ultrapassado, é de
obrigatoriedade do empreendedor solicitar o seu
desenquadramento da condigao de MEI.

Dessa forma, existem duas situacgoes
que podem ocorrer, que Sao:

* Valor excedido abaixo de 20% do
limite de R$ 81 mil. O MEI devera emitir uma guia
DAS (Documento de Arrecadacao do Simples
Nacional) a parte, e pagar o imposto sobre o valor
excedido;

e Valor excedido acima de 20% do
limite de R$ 81 mil. O MEI deve retroagir até o més
de janeiro do ano anterior ou a0 més da inscri¢ao
daempresa.

Sendo assim, em ambas as situagoes, 0
empreendedor terd que se desenquadrar da
condicdo de MEI, conforme mencionado
anteriormente. Caso contrario, se dara por oficio
quando verificada a falta de comunicagao.

Além disso, na primeira situacdo é
necessario alterar para ME (Microempresa), no
ano-calendario subsequente, e passara recolher o
DAS considerando os percentuais a seguir:

ME - MICROEMPRESA
Percentuais para recolhimento do DAS

4,0% Comércio
4,5% Indistria
6,0% Servigos

Janasegunda situacao, retroativamente
a 1° de janeiro do ano-calendario ou ao més da
inscricao (formalizagdo) da ocorréncia do excesso,
é preciso verificar qual tipo de enquadramento
deve ser adotado, com base no total de
faturamento anual para ME ou EPP.

Enquadramento para ME ou EPP

ME - Microempresa Até R$ 360 mil por ano

EPP - Empresa de
Pequeno Porte

A partir de R$ 360 mil
até R$ 4.8 milhdes por ano

OBSERVACAO: Em relacdo aos
percentuais de arrecadagdo demonstrados na
tabela anterior, eles permanecem 0s mesmos.

E SE HOUVER ATRASO NA ENTREGA DA
DASN-SIMEI?

Uma vez que o empreendedor realizar a
entrega da declaracdo DASN-SIMEI em atraso, ele
deve estar ciente que havera imposi¢ao de multa.
Vale ressaltar que o valor minimo é de R$ 50 reais,
ou 2% ao més porano de entrega ou fragdo, sendo
limitado a 20%.

Se porventura o MEI estiverem processo de
encerramento de suas atividades, esse também
deverarealizara entrega da DASN-SIMEI de extingao.

A falta do envio ou pagamento da
declaragao anual pode resultar em sérios riscos
para o empreendedor, cOmo a suspensao ou o
cancelamento do MEI, perda de beneficios,
inclusive relacionados a aposentadoria.

Em aspectos gerais, ressalto a
importancia do profissional da area contribuir com
a correta aplicacao da norma, sem deixar que 0
seu negadcio corra riscos e saia do controle.

COMPROVANTES DE CONTAS PAGAS DEVEM SER GUARDADOS POR QUANTO TEMPO?

Em tempos de tecnologia cada vez mais
avancada quando o assunto é operagdes
financeiras, ter um comprovante fisico de
pagamento de alguma conta é cada vez mais raro.
Isso porque, os proprios boletos estdo sendo
gerados e pagos digitalmente com mais
frequéncia.

Diante dessa situagao, surge a ddvida:

POR QUANTO TEMPO ESSES
COMPROVANTES DEVEM SER GUARDADOS
AGORA, EM VERSAO DIGITAL?

0 comprovante de pagamento é uma
garantia para o consumidor. O comprovante é uma
seguranga para que o consumidor nao tenha que
pagar uma conta em duplicidade, ele tem uma
prova de quitagdo do débito. Nao ha uma lei
especifica quanto aos comprovantes de contas
pagas, entretanto, ha recomendacodes dos 6rgaos
de defesa do consumidor para que 0s
consumidores possam saber seus direitos. Ha
também uma lei federal que prevé um documento
tinico certificando os pagamentos.

Existe uma Lei Federal de 2007 que
obriga os contratos de agua, energia elétrica, gas,
servicos de telecomunicacbes e cartdes de
créditos a fornecer e enviar a declaragao anual de
quitacdo de débitos que substitui os 12
comprovantes do ano anterior. Ele tem que ser
enviado ao consumidor até o més de maio do ano
seguinte.

0 QUE DEVE SER FEITO CASO 0
CONSUMIDOR NAO RECEBA ESSE
DOCUMENTO?

Ele pode solicitar aos canais de
atendimento do prestador e, se ndo receber, ele
pode reclamar nos 6rgaos de defesa do
consumidor. Essa declaracdo anual de quitagcdo
também precisa ser guardada durante um periodo.
0 documento deve ser guardado por cinco anos,
porque apoOs esse periodo, a prestadora de
servicos ou vendedora nao tem meio judicial de
questionarcontas em aberto.

QUAIS COMPROVANTES DE
PAGAMENTO DEVEM SER GUARDADOS?

Apesar de ndo haver uma legislacao
especifica sobre o prazo para guardar os
comprovantes de pagamento, as entidades de
defesa dos direitos do consumidor orientam que
0s seguintes comprovantes devem ser preservados
por cinco anos: (Agua; Energia; Gas;

| . " P, =
financeiros prestados) pelo prazo de cinco anos.
As notas fiscais de produtos devem ser
guardadas conforme a garantia que ele tem. Para
bens duraveis, como eletrodomésticos, é
recomendavel que, além de prestar aten¢do na

garantia, é interessante guardar pensando em
outro fator . O mais indicado € que ele

Telecomunicagdes;  Tributos - como COMPROVANTE guarde de acordo com o periodo de
IPTU, IPVA e Imposto de renda; DE PAGAMENTO vida (til do produto.

Mensalidade escolar; Consorcio;

Esses prazos valem tanto para os

Plano de Saide; Cartes de crédito). EUMA comprovantes fisicos como os digitais.

Aluguéis é bom o 0 consumidor pode inclusive digitalizar
consumidor guardar por todo periodo GARANTIA esses comprovantes por foto mesmo.
que ele esteve no imével, e, apds sua PARA O Por conta do Pix, ele pode criar uma
saida, guardar por trés anos, porque € CONSUMIDOR chave com um e-mail que sirva so para

prazo em que o locatario pode cobrar
um débito.

Ja a Federagao Brasileira de Bancos
(Febraban) informou que conforme normativos
estabelecidos pelo Banco Central (BC), os bancos
sao obrigados a manter e conservar 0s registros
relativos aos seus clientes (dados cadastrais,
informacOes sobre operagdes ou Servigos

receber 0s comprovantes via Pix e isso
pode facilitar o controle.

0 meio para guardar o comprovante nao
interfere, desde que nele conste asinformagdes de
que o produto ou servico foi pago. Qualquer meio
que comprove o pagamento, serve. No aplicativo
do banco, desde que tenha o nome do fornecedor
com a data, ja garante a comprovacao.
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Para que haja transparéncia no processo
da criagao de fundos é importante que se explique
coisas basicas como: a duracao da arrecadagao
porexemplo. Ofundo de reserva é a maisfamosa e
tradicional forma de arrecadacgado extra.
Normalmente, consta na convencgéo o percentual
da taxa condominial que deve ser destinado ao
fundo. Em geral, essa aliquota varia de 5% a 10%
e € a Unica forma de arrecadacéo extra a figurar
nas convencoes.

As outras formas de arrecadacao, como
fundo de obras, e para outros fins, e rateios extras
podem ser criadas por assembleias. A sua
principal destinacao € garantir a continuidade e o
bom funcionamento do condominio em caso de
despesas imprevistas e emergenciais, além de
acumular recursos para viabilizar a necessidade
de grandes reformas futuras, por exemplo.

Os fundos sao, em esséncia, uma forma
de separar uma parcela de dinheiro da conta
comum do condominio. Assim, fica mais facil gerir
uma arrecadacao para certo fim. Por se tratar de
uma arrecadacao na maioria das vezes de médio a
longo prazo, fundos de reserva costumam
acumularvalores consideraveis.

Serve para
proporcionar melhorias na infraestrutura do
prédio. Troca de itens como canos,
impermeabilizacdo de lajes, pintura na garagem.
Esse tipo de reforma, comum em tantos
condominios, é em geral custeada pelo fundo de
obras.

Muito usado
em condominios novos, é voltado para compras
diversas como carrinhos de compras, tapetes,
acolchoados para elevadores, lixeiras, acessorios
para banheiros de areas comuns, mobiliario para
piscina, e até em alguns casos, a instalagao de

circuito fechado de tv e protecao perimetral. Nesse
caso, como é muito dificil prever o término desses
custos, a arrecadacao dura o tempo que for
Necessario para sanaressas compras.

Os tao impopulares
rateios extras também sdo fundos. Seu excesso
deve ser evitado, pois muitos extras colaboram
com a alta inadimpléncia e também dao ideia de
gestao fraca no condominio. Os condominios se
provisionam com rateios extras ou quando um
grande imprevisto acontece, quando estd para
acontecer, como uma sentenga judicial contraria
ao condominio, ou para se provisionar para meses
de maiores gastos, como novembro e dezembro -
quando hd o pagamento do dissidio dos
funcionarios e também do décimo terceiro salario.

Algo que incomoda os
moradores é 0 uso de um fundo para suprir outro
problema. Mas o sindico pode, sim, se utilizar
daquele caixa para sanar alguma outra
emergéncia, como um elevador queimado. Nesse
caso, 0 uso parcial ou total do fundo deve ser
reposto e para deixar tudo claro aos conddominos,
também deve ser ratificado em ata na préxima
assembleia.

Mesmo assim, 0s usos possiveis do
fundo de reserva, especificamente, devem estar
citados na convengao do condominio. Caso nao
haja mencéo a isso, quando houver necessidade
do uso dessa arrecadacao, uma votagdo em
assembleia devera ratifica-la.

0 pagamento
das cotas esta ligado ao conceito de fracao ideal,
ou seja, quem possui duas unidades deve pagar o
dobro do que o dono de apenas um apartamento.
0 mesmo vale para coberturas, desde que
respeitada a proporcionalidade das fracoes ideais
correspondentes a unidade.

Para conseguir uma nova arrecadacao,
como um fundo de obras, por exemplo, o sindico
deve contar com maioria simples para sua
aprovacao.

Muito se questiona sobre
a participacao dos inquilinos para a formagao de
fundos dos mais diversos em condominios. O
aceito € que os inquilinos arquem com as
despesas ordinarias, que sao as despesas do dia-
a-dia, como agua, luz e pagamento de
funcionarios.

Ja condéminos, donos do imdvel, sdo os
responsaveis por investir em melhorias, como
pintura de fachada, e obras no jardim, ja que esse
tipo de benfeitoria aumenta o valor do bem. Para
facilitar a contabilidade e a separagéo das contas,
o0 ideal é a abertura de cadernetas de poupancgas
separadas: uma para despesas ordinarias e outras
parafundos especificos.

Mas ha também casos em que
inquilinos devem arcar com o0s rateios extras. E
quando esses foram usados para cobrir despesas
ordinarias. Em casos de alta inadimpléncia, por
exemplo, pode-se ter usado uma arrecadacgao
extra para pagar as contas do més. Nesse caso, 0s
inquilinos devem, sim, contribuir para a sua
restauracao.

Antes de propor a votagao para
criagdo de um novo fundo, vale a penaja orgarcom
trés empresas a melhora desejada. Dessa forma, é
possivel prever o tamanho do custo e a duracéo e
tamanho mensal da arrecadacao.

O ideal é ter um fundo para gastos
ordinarios (com contribuicdo dos inquilinos) e
outro para gastos extraordinarios, com
contrapartida apenas dos conddminos.
Especialistas recomendam parar o recolhimento
do fundo de reserva quando este chegar a duas
arrecadacdes completas do condominio.
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Terca Quarta Quinta Sexta Sabado
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18 19 20 21 22
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07/01  SALARIO DOS COLABORADORES (Empregados) Comp. 12/2021 .
Domingo  Segunda
07/01 FGTS F. Ger. 12/2021
07/01  DAE - SIMPLES DOMESTICO F. Ger. 12/2021
10/01 Pl -2402.20.00 Comp. 12/2021 2 0 3
14/01  SPED (EFD-Contribuicdes) F. Ger. 11/2021 9 ® 10
14/01  ESOCIAL F. Ger. 12/2021
14/01  DCTFWEB Comp. 12/2021 16 o
14/01  EFD REINF F. Ger. 12/2021 23 30 24 31
17/01  GPS (Facultativos, etc...) Comp. 12/2021 Feriados: 01 - Confraterizagao Universal
20/01 |RRF (Empregados) F. Ger. 12/2021
20/01  DARF PREVIDENCIARIO EMPRESA F. Ger. 12/2021
20/01  CONTRIBUIGAO PREVIDENCIARIA (Sobre Receita Bruta) F. Ger. 12/2021
20/01  CONTRIBUIGOES (Cofins, PIS/PASEP e CSLL) reiidas na Fonte F. Ger. 12/2021
20/01 IR RETIDO FONTE (Servigos Profissionais Prestados por PJ) F. Ger. 12/2021
20/01  SIMPLES NACIONAL F. Ger. 12/2021
21/01 DCTF F. Ger. 11/2021
25/01 |PI (Mensal) F. Ger. 12/2021
25/01 pIS F. Ger. 12/2021
25/01  COFINS F. Ger. 12/2021
31/01 IRPJ (Lucro Real / Lucro Presumido) F. Ger. 12/2021
31/01  CSLL (Lucro Real / Lucro Presumido) F. Ger. 12/2021
31/01  CONTRIBUIGAQ SINDICAL (Prof. Liberal / Autonomo) OPCIONAL  F. Ger. 12/2021
31/01 IR (Carne Ledo) F. Ger. 12/2021

ISS (Vencimento de acordo com Lei Municipal).

ICMS (Empresas Normais) (Vencimento estabelecido pela Legislacéo Estadual).

AGENDA DE OBRIGACOES SUJEITA A MUDANCAS DE ACORDO COM A LEGISLACAO VIGENTE NO MES DE FECHAMENTO DO INFORMATIVO
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