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O Programa que amplia os
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internacionais
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O Programa de Internacionalizagdo da IndUstria Téxtil e de Moda
Brasileira (Texbrasil*) atua para auxiliar as empresas nacionais a
desenvolverem seus negocios no exterior. Com uma equipe
dedicada, o Programa busca as melhores oportunidades para as
marcas se capacitarem e fazerem negocios.

O Texbrasil* é resultado de uma parceria entre a Associacdo
Brasileira da IndUstria Téxtil e de Confeccdo (Abit) e a Agéncia
Brasileira de Promocdo de Exportacdes e Investimentos (ApexBrasil).

Promocgdo

A6t apexBrasil®




O Programa apoia empresas de todos os portes e
tamanhos*, abrangendo toda a cadeia téxtil e de
confeccao. Em 21 anos, ja atendeu mais de 1600
empresas. Atualmente, estdao no Texbrasil cerca de 370
empresas, divididas da seguinte forma:

44,5%

PARA QUEMEO oo,

30,6%

Grandes

As empresas participantes sao de diferentes
segmentos da industria. Para melhor organizar a
nossa oferta, dividimos em quatro tipos:

VESTUARIO
TEXTIL
CAMA, MESA E BANHO

NAO-TECIDOS E TECIDOS TECNICOS

*Categorizagdo realizada com base no critério de receita bruta anual.



COMOO
PODE AJUDAR?

O Programa auxilia as
empresas em todas as
etapas de seu processo

exportador. Para isso,

oferecemos solugdes que
v@o desde informagodes
estratégicas, até agdes de
promogdo comercial e de
imagem. Confira todas as
solugdes oferecidas a seguir:

INFORMACAO CAPACITACAO NEGOCIOS
SUSTENTABILIDADE IMAGEM CUSTOMIZACAO

.




Agora, iniciamos um novo ciclo do Texbrasil: esse serd nosso 12° convénio,
com vigéncia prevista de 0] de julho de 2022 a 1 de julho de 2024.

Nosso foco seguird sendo promover o desenvolvimento competitivo e
sustentavel das empresas que participam do projeto.

O orcamento geral do projeto serd de R$36.055.434,56, sendo R$
21.454.464,52 de verba Apex-Brasil e R$ 14.600.970,04 da contrapartida
(iniciativa privada).

Confira nossa constru¢cdo estratégica e plano de atividades para colaborar
ainda mais com sua expansdo internacional!




Novo conveénio

2022/2024 PLANEJANDO OS
PROXIMOS PASSOS

Rapidas mudangas no cendrio mundial. Aceleragdo do digital. A forga do
Texbrasil. Esses foram alguns dos temas debatidos pelas equipes do
Programa, da Abit e da ApexBrasil para a constru¢gdo do novo convénio.
Somada a entrevistas com representantes de empresas do Programa
nortearam o planejamento do préximo biénio.

Nossa proposta olha para cada pilar do Texbrasili como um todo,
ressignificando todas as agdes. Para alavancar o Programa e levar o Projeto
para um nivel superior, fizemos um exercicio de entendimento e escolha das
principais batalhas (focos estratégicos) dos préximos dois anos, resultando
em acgdes estruturantes. E & importante ressaltar que as batalhas foram
criadas a partir de um olhar client-centric, colocando nossos clientes em
primeiro lugar e pensando em suas principais necessidades.

No proéximo biénio, vamos estar mais préximos dos nossos clientes, auxiliando-
os em todos os momentos da sua jornada exportadora. E seguiremos com a
missdo de promover a internacionalizagcdo e alavancar os negécios da
indUstria téxtil e de moda brasileira.

I
. Ressignificar nossas acdes Clientes em primeiro lugar
0 Alavancar o Texbrasil a Jornada exportadora
I
]

um nivel superior




”
DIAGNOSTICO Para planejar os préximos passos, o Texbrasil contou com

diversas fontes de informacé&o, como:

e Entrevistas em profundidade com 12 individuos,
cuidadosamente selecionados de modo a fornecer a
representatividade necessdria para o estudo;
entrevistamos gestores de empresas de diferentes
portes e verticais, em niveis distintos de maturidade
na jornada de internacionalizagdo; também
escutamos a opinido de representantes de empresas
do comité gestor de associagbées nacionais e
internacionais.

e Lleitura de relatérios como o “Desafios d&
Competitividade das Exportacdes Brasileiras”

Recorte Setorial Texbrasil® e outras fontes de
informagdo midiaticas que abordam demandas e
desejos das empresas exportadoras.

e Consolidacdo das principais tendéncias e
movimentacgdes das marcas no mercado de moda, d
partir de fontes secunddrias, para inspirar o
planejamento.

e Definicdo de mercados-alvo, em exercicio conduzido
pela equipe de IC da ApexBrasil e participacdo das
empresas.

e A partir disso, foram realizados trés encontros de
toda a equipe envolvida no Projeto, além da gestora
da ApexBrasil, parceiros convidados e a consultoria

4 Troublemakers.

Objetivos

|
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|||||§|M
lllo



- NECESSIDADES DAS EMPRESAS
PARTICIPANTES

Conhecimento sobre o processo exportador

Vis@o estratégica e de longo prazo

Expandir vendas via canais digitais

Melhor entrega de dados de inteligéncia
Entender cada vez mais sobre o potencial do Texbrasil
Facil acesso a compradores e fornecedores

Se tornar mais sustentdveis
Atendimento préximo e personalizado

Networking e pertencimento



VISAO DE ATUACAO

TEXBRASIL

Queremos fortalecer o Texbrasil como ponte na
integragdo das pontas, assim como ampliar a
reputacdo de especialista em exportacdo e
internacionalizagdo de empresas e produtos
brasileiros.

Buscamos continuar construindo a imagem com os
diferentes publicos de forma a criar um “circulo
virtuoso”: nés promovemos as empresas associadas,
elas ganham relevéncia com o publico B2C e, assim,
atraem os compradores (publico B2B). Mais empresas
sdo atraidas ao programa e o ciclo vai se
retroalimentando.

Para alimentar esse ciclo, precisaremos manter a
atuac¢do de consultoria; queremos ser guias e
especialistas que, a partir da leitura segmentada
sobre a base atual, consegue gerar ainda mais valor
ds empresas associadas.

Vamos conduzir e pegar na mdo dos nossos clientes
para que eles prosperem em suas jornadas
exportadoras.



- MISSAO E CRENGAS

Ser autoridade e referéncia como um Programa
acelerador do mercado téxtil e de moda brasileira
para o mundo.

A0 mesmo tempo, gueremaos aprimorar nossa vocagao
de especialista e representante frente ao mercado,
Mmantendo o compromisso com os resultados das
empresas.

Somos um programa para conectar pontas, construindo
pontes.



Acelerar negdcios
internacionais fortalecendo
relagdo com compradores e
despertando desejo nas
empresas de participar do
Programa

Impulsionar uma atuacso
cada vez mais consultiva e
estratégica focada em resultados

Facilitar o acesso a mercados
internacionais, encabecando os
interesses do grupo em uma

atuacao ativa com players
internacionais

Utilizar a inteligencia de
dados para integragao dos
diferentes elos da cadeia.

Reforcgar proposta de valor,
como autoridade no assunto do
mercado téxtil e de moda, bem
como ajudar a construir a imagem
do setor no mercado internacional

Promover uma industria cada
vez mais sustentavel e sensibilizar
os clientes para o assunto

Atuar com proatividade,
surpreendendo seus mais diversos
publicos, com projetos inovadores e
gerando novas oportunidades

A




A [ AMERICA DO NORTE ]
[mb T et | EsTRaeaA |

fm::: VeTset)t(Jt;lno Consolidagao

Serdo 15 C:::a Consolidagao
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estratégias e

acoes

especificas

para os

diferentes

segmentos de

empresas

[ AMERICA LATINA J

Guatemala TINT Abertura
Rapdblica TTNT Abertura
Dominicana
Téxtil Posicionamento
Colémbia TTINT Consolidagao
Vestuario Consolidagao
Cameba Abertura
TINT —
Chile Chinelia Consolidagao
Peru TTNT Consolidagao

MERCADOS-ALVO INTERNACIONAIS

EUROPA

)

Téxtil
Espanha Vestuario Abertura
Franca Vestuario Posicionamento
Italia TéXt.'l : Abertura
Vestuario

Portugual Textil Consolidagao
Vestuario Consolidagao

Reliso lniidg Cameba Abertura

[ AFRICA, ASIA E OCEANIA ]

Marrocos Téxtil Abertura
Coreia do Sul Vestuario Abertura
Australia Vestuario Abertura




O plano de ac¢ao do 12° convénio do Texbrasil esta dividido e
organizado seguindo os pilares estratégicos. A execucao do
plano sera baseada em uma visao holistica de atuacao que
suporta as iniciativas em cada mercado-alvo.

(o}

GESTAO DESENVOLVIMENTO NEGOCIOS IMAGEM SUSTENTABILIDADE



Acoes estruturantes

Para alavancar o Programa e leva-lo
para um nivel superior, fizemos um
exercicio de entendimento e escolha de
focos estratégicos do biénio. Estas
frentes deram origem a agdes
estruturantes para cada pilar estratégico
do Texbrasil.

Assim, além das acdes ja
tradicionalmente realizadas pelo
Programa, realizaremos novas iniciativas
que visam ampliar o escopo de atuacdo
e suporte ds empresas participantes.
Essas iniciativas serdo apresentadas no
eixos a seguir.

&

D2C

Desenvolver negdcios
digitais para as empresas

wegbciog

4 )

Gestao e governanca

Passaporte Texbrasil
Texbrasil além do Tex

Repaginar e
fortalecer a marca
Texbrasil

Criar uma jornada
exportadora para
os clientes

De‘Senvolvimef"‘0

anal

Intelligence Lab

Virar referéncia em
dados do setor



DESENVOLVIMENTO

. CAPACITACAO

- INFORMACAO
- DEFESA DE INTERESSES E
-ACILITACAO DE NEGOCIOS




CAPACITACAO

1. Adequacdo de produto e posicionamento
internacional (16 horas)

Divido em quatro etapas, o atendimento
individual visa auxiliar no planejamento,
adaptacdo e edicdo de colecbes para o mercado
internacional, além de andlise do posicionamento
de imagem e prdaticas de sustentabilidade.

2. Comércio exterior e formacgéo de preco

internacional (20 horas)

Consultoria na gestdo de processos bdasicos de
comeércio exterior, incluindo uso de ferramentas
estratégicas no processo exportador, trdmites
aduaneiros e acordos comerciais. A consultoria
ainda abrange plano de agdo e mentoria.



CAPACITACAO

4. Formacdo em Padroes
Globais de Sustentabilidade

3. Classificacgéio fiscal de produtos (12 horas)
Consultoria técnica para auxiliar na
identificagé@o da classificagéo fiscal Para que empresas do setor téxtil
de mercadorias. e de confecgdo brasileiro se
O trabalho é feito por especialistas tornem mais competitivas e
da drea de engenharia téxtil, com alcancem maiores indices de
amplo conhecimento das regras. sucesso no mercado externo, o
Com a classificagdo é possivel Texbrasil oferece uma
determinar os tributos que devem formagdo de 12 horas de
ser pagos e o tratamento conteuddo online sobre a agenda
administrativo do produto. O método global de sustentabilidade, bem
é utilizado no preenchimento de como normas, regulamentos e
documentos de comércio exterior e padrées minimos de
nota fiscal, entre outros. certificagdes internacionais, com

foco nos EUA e Unido Europeia.



CAPACITACAO
7
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5. Marketing Digital (20 horas)

Capacitagcdo que considera 6 horas de
aulas e 4 horas de consultoria individual,
na qual os participantes terdo acesso a
conhecimentos sobre todo o
ecossistema do marketing digital com
foco na ampliagcdo de vendas
internacionais, como estratégias e
ferramentas de andncios, SEO, e-
commerce, entre outros.

-

DIGITAL MARKETING




INFORMAGAO

7

Portal de IC — www.ictexbrasil.com.br
Pesquisa de dados e relatérios personalizados, com informagdes
estratégicas de mais de 200 paises

Estudos
Estudo de entrada: Para empresas que aderem ao Texbrasil;
Andlise Texbrasil: Estudo para as empresas que iréo participar
de feiras internacionais; Perfil pais
snapshot de IC: Estudos sobre mercados potenciais para cada ITALIA
vertical especifica; Téxtil
Perfil Pais: Estudo aprofundado de Mercados Alvo do projeto;
Estudos customizados;

PROMOCAO

(x)
ApexBrasil

Congresso Internacional Abit @ aot
Com o tema “Estratégias para um futuro mais sustentavel”, o evento

acontecerd@ nos dias 3 e 4 de novembro, em Belo Horizonte e trara

conteldos, apresentacdes e debates sobre temas estratégicos do

setor no Brasil e no mundo.




INFORMAGAO

Estudos prospectivos

Contratagdo de consultoria de mercado para mapeamento de
oportunidades em mercados ainda ndo muito explorados pelas
empresas do Texbrasil. Realizaremos duas missdes nesse sentido,
NAas quais prepararemos um report com as informacgdées mais
relevantes sobre o mercado, varejo, consumo e indicag¢do de
potenciais compradores.

e Coréia do Sul — Dezembro de 2022
e Marrocos — Marco de 2023

Missdes prospectivas

Organizamos e acompanhamos Nossas empresas em agenda de
visitas a eventos internacionais, instituicées de ensino, centros de
tecnologias e empresas, que oferecem conteldo relevante e
estratégico.

« Itma — Junho de 2023, Itdlia




DEFESA DE INTERESSES E

FACILITACAO DE NEGOCIOS

ESTADOS UNIDOS

Acdo: Retirada do setor de vestudrio do Brasil da Lista de Trabalho Forgado do Departamento de
Trabalho (Dol)

Trabalho técnico e de articulagdo de diGlogo com o governo norte-americano para retirada do
Brasil da lista de trabalho forgcado. Por determinagdo do Congresso norte-americano o
Departamento de Trabalho dos Estados

Unidos publica um relatério contendo lista de bens produzidos com trabalho infantil e/ou forgado.
O setor de vestudrio do Brasil foi indicado como um segmento em que “hd razdo para se acreditar
que existe trabalho forcado”.

EUROPA

Agdo: Tramitacgdo e aprovacgdo dos acordos Mercosul — Unido Europeia e Mercosul — EFTA
Acompanhamento e busca de influéncia na tramitacdo e aprovagdo no Parlamento Europeu e
Congressos dos paises signatdrios. Buscaremos preservar os interesses exportadores do setor
téxtil e de confeccdo brasileiro nestes acordos, estimulando que eles sejam o mais rapidamente
possivel aprovados e que ndo sofram alteragdes que atrasem ou prejudiquem Nossas
exportacoes.




DEFESA DE INTERESSES E

FACILITACAO DE NEGOCIOS
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EUROPA

Acdo: Participagéo nas Conferéncias Anuais e em projetos especificos da Organizagéo Internacional

do Trabalho (OIT)

Participar das Conferéncias Anuais da OIT para influenciar as discussées e resultados dos encontros. Além das
Conferéncias Anuais, pela experiéncia nos ultimos anos, a OIT tem organizado discussées especificas sobre o
setor téxtil e de confec¢cdo o que aumenta ainda mais a relev@ncia de participacdo.

ARGENTINA

Agdo: Monitoramento e articulagéo permanentes para reduzir ou neutralizar medidas restritivas que
impactam as exportagdes brasileiras

Manutencdo de canal permanente de diGdlogo com o setor publico e privado da Argenting, além do governo
brasileiro na busca da reducdo ou eliminagdo dos efeitos negativos das medidas de administracdo do comeércio
sobre as exportacdes do setor. Uso também destes canais permanentes para articulagcdo das agdes ligadas ao
Mercosul e suas relagcées com outros paises e blocos, especialmente em negociagdes de acordos internacionais.

Agdo: Workshop Argentina

Atualizar as empresas sobre a situagdo do mercado argentino em geral e do setor téxtil especificamente, além
de levar informacgdes sobre as barreiras impostas pelo governo argentino. O conteddo do evento serd transmitido
pela consultoria contratada especializada em Argentina.



DEFESA DE INTERESSES E
FACILITACAO DE NEGOCIOS

ALAC - Alianga Latino-americana Anticontrabando

Acdo: Participagédo dos encontros da ALAC :
Participagdo nos encontros da ALAC, além das eventuais atividades &,
gue sdo conduzidas remotamente (documentos e agées construidos |
de forma eletrénica).

Por meio dessa ag¢do busca-se defender o mercado latino-

americano de prdticas ilicitas de importagdes para promover as Bl
exportacoes brasileiras; defender marcas brasileiras que sdo Mg (f< uegﬂrai |
falsificadas em mercados de paises latino-americanos; promover ! e .Wm
aproximagdo de entidades e empresas de paises latino-americanos | 1S T
para fortalecer canais de comunicagdo para outras agdées de | v
interesse do setor. :

Consultoria para tratamento de barreiras néo-tarifarias (sob demanda)
Aprofundamento do entendimento das barreiras comercidis que as empresas exportadoras estdo
enfrentando no acesso a mercados externos e acdes de defesa de interesses para eliminacdo das barreiras.




NEGOCIOS

~EIRAS INTERNACIONAIS
PROJETOS COMPRADORES
ROADSHOWS
SHOWROOMS
MARKETPLACES




\

2 >>»> Apoio estratégico e operacional
NEGOCIOS i ; ;

para a participagcdo em importantes
A feiras internacionais do setor. As datas
s@o atualizadas na édrea de Calenddrio
do site do Texbrasil <<«

FEIRAS INTERNACIONAIS

TEXTEIS E INSUMOS
COLOMBIATEX - COLOMBIA
PREMIERE VISION PARIS - FRANCA
INTERFILIERE - FRANCA
PERFORMANCE DAYS - ALEMANHA

MODA
PREMIUM - ALEMANHA
SURFEXPO - EUA
DESTINATION MIAMI - EUA
MIAMI SWIMSHOW - EUA
COLOMBIAMODA - COLOMBIA
SWIM & ACTIVE COLLECTIVE - EUA
INTERMODA - MEXICO
COTERIE - EUA
TRANOI - FRANGA
CURVE - EUA
FASHION VIBES - ITALIA




NEGOCIOS

PROJETOS COMPRADORES
« BEFW - Vestudrio - Moda Sustentdvel | SGo Paulo — novembro 2022 e 2023
« Market Week - Cama, mesa e banho | Blumenau — junho 23

>>> Convite para que compradores, distribuidores e representantes internacionais venham
ao pdis a fim de conhecer empresas vendedoras brasileiras <<«

ROADSHOWS PRESENCIAIS

+ Vestudrio — Austrdlia — maio de 2023

- Cama, mesa e banho — Reino Unido — outubro de 2023

« TTNT - Chile e Peru — junho de 2023 | Guatemala e Rep. Dominicana — abril de 2024

>>>Destinados a grupos de empresdarios do setor que visam buscar conhecimento,
oportunidades comerciais, parcerias, networking e benchmarking em mercados

Estratégicos. Preparamos uma agenda customizada com compradores para cada marca
participantes <<«

\

\



NEGOCIOS

B

SHOWROOMS
>>> Apoio em showroomes fisicos e virtuais
internacionais em mercados-alvo das marcas,
gerando visibilidade, posicionamento e expansdo
comercial <<«

MARKETPLACES | BRASIL FASHION NOW

>>> Plataforma internacional de prospecc¢do e venda online,
com esforco comercial dedicado e acesso a compradores
qualificados. A participacdo contempla seis meses na
plataforma digital <<«




NEGOCIOS

D2C

Projeto piloto que visa impulsionar a atuagcao estratégica
no e-commerce D2C norte-americano, seja ele préprio ou

de terceiros, para as marcas de vestuario que possuem 0s
Estados Unidos como pais-alvo de sua operacao.

Conscientizagédo
sobre as

possibilidades » .
de vendas online Identificacao de

empresas potenciais

exportadoras online \
Amplo acesso, para Assim conseguimos

todo tipo de empresa direciona-las

Classificacdo
das empresas

v

Oportunidade inédita de vendas diretas para o consumidor final, com
foco em operacao digital

Acompanhamento da jornada de exportacao

Projeto previsto para iniciar no 2° semestre de 2022. Empresas serao
selecionadas via edital.

Capacitacdo
para vendas
em
marketplace

Capacitacdo
para e-
commerce
proprio

Capacitacdo

em marketing

digital e global
branding

Apoio em
operacgao
e vendas

Apoio em
divulgacéo e
posicionamento
via mkt digital




IMAGEM

COMUNICACAO & DIVULGAGAO
CONTRATACAO RELACOES

PUBLICAS
MARKETING DIGITAL
PRESS TRIPS




COMUNICAGAO

Divulgagédo internacional

O Texbrasil promove as marcas no mercado
exterior através de agdes digitais. Enviamos
informacdes sobre a moda brasileira para
jornalistas e compradores internacionais atraveés
das redes sociais, website trilingue e newsletters.

EMI BEACHWEAR
LANCA COLLAB DE
VERAO COM A C&A

N
BB & o w
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Contratacdio de
Relagdes Publicas — Colombia e EUA

O Programa ainda auxilia na contratagéo de assessorias de imprensa e relagdes
publicas para ajudar a promover a imagem das marcas fora do pais de forma
orgdnica, por meio de inser¢gdes na grande midia e junto a formadores de opinido.



Marketing Digital

Através de agbes customizadas, o Programa apoia a contratagéo de
agéncias de marketing digital para a criagcdo de estratégia, execucdo
e acompanhamento de resultados de campanhas com foco na
promocdo de vendas B2C no mercado externo.

Aceleradora Digital

O novo produto do Texbrasil foi desenvolvido pensando nos tempos
atuais. Por meio de capacitagdéo e consultoria, o Programa auxilia as

marcas a promoverem seus hegocios virtualmente, aprendendo a
desenvolver habilidades nas principais ferramentas digitais e
tracando uma estratégia digital para aumentar as vendas.




COMUNICAGAO

CONSTRUGAO DA IMAGEM DO SETOR EM FORUNS
ESPECIFICOS DE RELEVANCIA GLOBAL

Participacdo em foros especificos da OCDE -
Organizagdo para Cooperagéo e
Desenvolvimento Economico

O tema sustentabilidade estd em evidéncia
nos debates internacionais e a cobrangca da
sociedade em relacdo a esse tema so tem
aumentado.

Ele tem sido objeto de discussbées e
desenvolvimentos no dmbito da OCDE, que
Mmuitas vezes antecipa movimentos publicos e
privados. Diante desse processo, para além
da agenda de sustentabilidade com foco no
setor, hd muitos outros temas sendo
debatidos na Organizagdo que precisardo ser
adotados pelo pais e que impactardo os
negocios.

A equipe do Texbrasil continuard participando
dessas discussdes para podemos influenciar
a agenda e consolidar a imagem do setor
brasileiro como atuante e referéncia em boads
praticas também.



COMUNICAGAO

PRESS TRIPS

« BEFW - Vestudrio - Moda Sustentdvel | SGo Paulo — novembro 2022 e 2023

 Press Trip Denim Mais Sustentavel- voltada para empresas participantes da
Liga de Sustentabilidade do Texbrasil — maio 23

« Market Week - Cama, mesa e banho | Blumenau - junho 23

>>> Convite para que jornalistas internacionais venham ao pais a fim de

conhecer nossas marcas e lifestyle brasileiro. <<«







BRAZILIAN SUSTAINABLE FASHION LEAGUE

BSFL

Apoio ds empresas
engajadas com d
tematica da
sustentabilidade. O
objetivo é fortalecer os
negocios e encorajar as
marcas a liderarem a
transformacgd&o para um
mundo mais
sustentavel.

A Liga oferece as
participantes diversos
beneficios como:

® Mentoria e imerséo

Qualificagcdo de empresas e apoio para a
participacdo em Missdes Internacionais de
Benchmarking e de Inovacdo.

® Promog¢do comercial e Imagem

Apoio as empresas participantes da BSFL em
eventos com foco em sustentabilidade.
Acompanhamento de compradores, jornalistas
e influenciadores internacionais em visitas a
eventos e empresas, fortalecendo a imagem de
engajamento com a sustentabilidade.

® Acdio de impacto

Promocdo e visibilidade das empresas
participantes da BSFL por meio de uma pop-up
store em mercados-alvo internacionais.




SUSTENTABILIDADE
'IIIIIIIII/

FORMAGAO CONTINUA

DESCARBONIZAGAO DA MODA BRASILEIRA

COMUNICAGAOE TRANSPARENCIA

———————————————————————————————

TEX INDEX BRASIL 2.0 .



MISSOES INTERNACIONAIS DE INOVACAO

. SUSTENTABILIDADEEINDUSTRIA 4.0

Suécia e Dinamarca | Junho 2023
> Inovagdo e Sustentabilidade - Benchmarking de modelos de

negoécios inovadores que adotam prdaticas mais sustentdveis e

circulares.

Coréia do Sul e Japdo| Abril 2024
Inovagdo - Benchmarking de tecnologias digitais em processos

produtivos industriais (IndUstria 4.0).




CUSTOMIZADO

APOIO CUSTOMIZADO

>>> Mapeamento e atendimento das
necessidades das empresas mais
maduras e estruturadas no processo
exportador, por meio de apoios
customizados que estejam dentro de
uma estratégia de
internacionalizacdo. A empresa pode
submeter projetos com foco em
pesquisa e prospeccdo de mercado,
além de agdes de promocgdo
comercial, posicionamento e imagem
internacional <<«
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ADESAO AO TEXBRASIL

Para as empresas que ainda ndo estéo no Programa, o
processo de ingresso considera as seguintes etapas:

Para iniciar o ingresso
no Programa, é
preciso preencher
uma ficha e
comprovar ter quatro
competéncias
minimas

Pelo menos um ano de funcionamento

Capacidade de producdo compativel
com o0 segmento em que atua

Presenca online

Tabela de precos internacional (caso
ndo tenha, se comprometer em realizar
apds a adesdo a consultoria de
comeércio exterior)




Adesao ao Programa

Com iSSO, aempresa Valor da adesao

investe emn uma taxa FATURAMENTO ANUAL Associado Nio

de adeséo Unica Abi Associado
I} It Abit

que varia de OCOFdO Até R$ 1 milhao R$ 1.500 R$ 2.500

com o faturamento

dos 12 Ultimos meses Acima de 1 milh&o até 10 milhdes R$ 2.000 R$ 3.500

que antecedem a Acima de R$ 10 milhdes até R$ 30 milhdes R$ 2.500 R$ 4.500

entrada no _ _ _

Programa Acima de R$ 30 milhdes até R$ 60 milhdes R$ 3.000 R$ 5.500

Acima de R$ 60 milhdes R$ 3.500 R$ 6.000

J& no Programa, nossa equipe faz um
diagnoéstico da empresa, definindo em qual
nivel de maturidade ela se encontra.




Apds ingressar no Programa, as
empresas sdo segmentadas em
quatro niveis, de acordo com a
sua  maturidade  exportadora.
Dessa formaq, é possivel
desenvolver as atividoades mais
adequadas para o momento em
gue cada uma se encontra.

As empresas sdo segmentadas da
seguinte forma:

sd  Customizagao

=z
F Atendimento individualizado com

foco na internacionalizagéo

F 4 Imagem
Foco em desenvolvimento de imagem e

expansdo comercial para a internacionalizagdo

F &1 Negocios
Orientagdo estratégica para ampliagdo da

participagdo no mercado externo

& Capacitagdo e informagéo
Qualificagdo para a empresa ir
mais longe



Apoio financeiro com base na faixa de faturamento Gltimos 12 meses

Acdo AtéIm DelalOm R$10a30m R$30a 60m >R$60m
Acbes de
capacitagdo
(individuais e
Desenvolvimento Wi Galeled) 60%
Estudos de
Inteligéncia 90%
Missdes de Inovacéo 60%
Espaco e Espaco e Espaco e Espaco e Espaco e
, . Montagem Montagem Montagem Montagem Montagem
Feiras do calendario bdsica bdsica bdsica bdsica bdsica
70% 65% 55% 45% 30%
Apoios
Individualizados 30%
Showrooms 50%
Roadshows 60%
Projeto Comprador 100%
Projeto Imagem 100%
Brazilian Sustainable
Fashion Hub 70%




METAS

Z

O Texbrasil tem quatro
metas estabelecidas junto &
Apex-Brasil para os
proximos anos do projeto.
Ao lado, detalhamento dos
nUmeros esperados a cada
ano.

Exportacao das empresas apoiadas - NCMs
Projeto (US$ FOB milhGes)

527,74
Quantidade de empresas apoiadas 310
Quantidade de empresas exportadoras 205

6,4%

Participacao de novas empresas no Projeto
no ano (Novas Entrantes)

543,93
360

227
13,8%

279,5
390

187
7,6%

\
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Para mais informacgdes,
acesse nosso site
www.texbrasil.com.br e visite
Nossas redes sociais
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